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Interes na zimno

Wiestaw Swierzynski zostat na lodzie z wiasnego wyboru.

Jako jedyny w Polsce zarabia na sprzedazy mrozonej wody.

TOMASZ ROZEK
wielbiam pracowac z moimi
rzezbiarzami. To zawodowcy
w kazdym calu - stwierdzil
zuznaniem Wiestaw Swierzyn-
ski pottora roku temu, gdy dwo-

je absolwentéw wroclawskiej ASP zdobylo

trzecie miejsce na mistrzostwach $wiata

w rzezbieniu w lodzie. To

dzieki nim firma Ice Art mo-

zolnie wykuwa swoja pozy-
cje. Swierzynski kusi orygi-
nalno$cig - kieruje jedyna

w kraju firma produkujaca

l6d w kostkach i bloki lodo-

we, dajace si¢ przekué

w dzielo sztuki.

Obroty Ice Artuw 2005 ro-
ku, pierwszym pelnym roku
dzialalnosci, wyniosty 600
tys. zlotych, ale juz w 2006 1.
wzrosly do ponad 1,2 min z
(70 proc. produkgji to eks-
port do Niemiec). Swierzyn-
ski szacuje, Ze ten rok bedzie
goracy - obroty grubo prze-
krocza 2 min zt i firma za-
cznie przynosic¢ zyski. Do-
tychczas wszystkie wolne
srodki przeznaczala nainwe-
stycje. A jest na co wydawac.
Jedna maszyna do produkgji

wej Afryki, gdzie jego brat zalozyt farme
dzikich zwierzat. Wiele razy widzial furgo-
netki wyladowane napojami i lodem.
W Afiyce l6d byl wszedzie, w Polsce tylko
w zamrazarkach. To Swierzynskiego bardzo
irytowalo. - Nie moglem patrze¢, jak Pola-
cy wkladajq torebki z lodem do zamrazarki
pomiedzy ryby i migso. Lod z kranowej wo-

RZEZBY ICE ARTU stajg sie wyrafinowang ozdoba ceremonii $lubnych

osob. Wybrali browar, bo bylo ujecie czy-
stej wody potrzebnej do produkcji. Firma
ruszyla i czekal ich zimny prysznic. Zamo-
wien bylo jak na lekarstwo. Uratowal ich
telefon od Roberta Dahla, plantatora tru-
skawek spod niemieckiego Rostocku, kto-
ry zimg nie mial czym zapelni¢ chlodni,
wiec wymyslil, ze zorganizuje festiwal rzezb
lodowych. Niemiec znalazt polskiego do-
stawce w internecie. Potrzebowal kilku-
dziesieciu lodowych blokéw. Swierzyfiski
wystal pod Rostock swoich rzezbiarzy, kto-
rzy kazdy blok o wadze 130 kg przez kilka
dni zamieniali w rzezbe. Firma Swierzyn-
skiego zarobila na jednej imprezie okolo
100 tys. zlotych, a Niemiec byl zachwyco-
ny. Teraz jest statym klientem Ice Artu. Fe-
stiwale organizuje co roku,
a polscy artysci tworzg co-
raz bardziej wymyslne rzez-
by - od egipskich piramid
po Arke Noego.

Ice Art natomiast odbil sie
od dna. Nawigzal wspotpra-
ce z kilkudziesigcioma dys-
trvbutorami w kraju, zaczal
sprzedawac kostki w halach
Makro, 16d trafit tez do klien-
tow sieci Casino’s Poland
oraz do kilku hoteli w Pol-
sce. W 2006 r. przyszla
moda na imprezy promocyj-
ne z lodem w roli gléwne;j.
Posypaly si¢ zamowienia.
Tovota zlecita wykonanie
z 11 ton lodu modelu samo-
chodu naturalnej wielkoéci,
ktory stangl w styczniu na
Krupowkach, niedaleko od
lodowego baru, zaméwion-
ego przez firme Niemiroff.

lodu kosztuje 150 tys. zlo-
tych. Ice Art ma ich w tej
chwili 20, dzesieé kolejnych
zamierza sprowadzi¢ w tym
roku z USA.

Maszyny zamieniaja wode
w kostki i bloki lodowe.

Kostki trafiaja do sklepow, ZLOTYCH ZLOTYCH
a bloki, ociosywane przez obrotu Ice Art osiagnie zaplacila Toyota za lodo-
rzezbiarzy - do indywidual- w tym roku wa rzezbg samochodu

E‘ min

W lodowym biznesie kasa nie topnieje

Po trzech latach firma lce Art wreszcie bedzie miata zyski.

GROSZA
kosztuje jedna kostka lodu
z 3-kilogramowego worka

O dostawy blokow zaczal sie
upominac otwarty w 2006 1.
warszawski Ice Club, dzia-
lajacy przez caly rok. Lokal
ma jedno pomieszczenie
chlodzone i wykonane z lo-
du - Sciany, bar i fotele. Dla
Ice Artu wspolpraca z takim
klubem to nie lada gratka.

Ale do Swierzynskiego

nvch klientow. Trzykilogra-
mowy worek z kostkami
kosztuje w sklepie 5 zlotych. Lodowa rzez-
ba, ktora wytrzymuje w temperaturze po-
kojowej do o$miu godzin - od kilku do kil-
kudziesieciu tysiecy zlotych. Z maszyn Ice
Artu w ciggu roku wychodzi od 250 do 300
ton lodu. Mniej wiecej polowa to kostki.

Zimny biznes od dawna necit Swierzyh-
skiego. Czesto bywat w Republice Potudnio-

dy nasigka szybko zapachami i psuje smak
napojow. Lod kupiony w sklepie jest czyst-
szy 1 nie rozpuszcza sie tak szybko.

Latem 2004 roku zebrat kilku znajomych
i otworzyl fabryke lodu we Wroclawiu.
Za zgromadzone oszczednosci wydzierza-
wili pomieszczenia po upadlym browarze,
kupili pie¢ maszyn i zatrudnili na stale szes¢

zgtaszaja sie tez kolejne skle-
py, ktore chea sprzedawac
l6d. Gdyby mial wigcej pieniedzy na rekla-
me, byloby jeszcze lepiej. Moze gdy przyja-
da maszyny ze Stanow i firma odpocznie
od inwestycji, uda si¢ przyciagnac gore lo-
dowga ze Spitshergenu do Gdanska? Takie
zyczenie miala klientka z Pomorza. Rekla-
ma bylaby niezwykla, a rzezbiarze z ASP
mogliby wreszcie stworzy¢ dzielo zycia. B
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